
經銷商專區-業務代理商-市場開發作業大綱 
一. 經銷商專區 - 開發市場主題概念圖 

二. 開發市場方式作業大綱 
1. 地區市場資訊收集表－依地區收集全方位產業客戶資訊→分配該區業務代理商 
2. 市場分析－有官網/無官網的客戶 

A. 有網站優者－推行銷廣告為主 
B. 無網站/官網差－推官網製作+全方位行銷廣告 

3. 製作專屬業務行銷文件 – 依需求主題(加盟/官網/廣告/網購) 
A. 掃描 QR Code + 兩頁(盟概念流程圖+履歷表) 
B. 四頁 DM 
C. 訪前準備合約文件等 

4. 電話開發要點 – 找老闆+徵詢需求+下次(聯絡/拜訪)時間 
A. 大贏家簡介 – 38 年(雜誌/參展/官網/行銷廣告網購)是台灣獨家的行銷專家 
B. 為貴公司免費製作該產業官網行銷及分析介紹給你們參考包括有該產業的精
品客戶範例 

C. 請提供基本資料我們好把資訊送給你們參考 
D. 了解其公司的型態及全方位行銷模式滿意度等等 
E. 徵詢約訪時間 KEY MAN 有無遠端軟體 AnyDesk – 以便線上視訊洽談簽約 


